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Ungewohnlicher Handel: Kessel fiir Kabul

Zweibriicker Installationsbetrieb von Andreas Miiller liefert Tonnen schwere Heizelemente nach Afghanistan - Zufalls-Bekanntschaft

ZWEIBRUCKEN. Andreas Miiller,
Chef des neun Mitarbeiter starken
Haustechnik-Betriebs von der Zwei-
briicker Greenwich Straf3e, glaubte
zundchst an einen Scherz, als er An-
fang Mai die Anfrage bekam: Ob er
vier je zwei Tonnen schwere Ol-
Heizkessel nach Kabul liefern kon-
ne? So zum Anfang. ,Ich dachte: Ja
klar, Afghanistan. Ein Scherz.“
Nichste Woche gehen die Kessel in
Ubersee-Containern auf die Reise.
Die Seriositit des afghanischen
Partners ist durch Vorkasse belegt.

Wie kommtein afghanischer Installa-
teur mit einem Kontaktbiiro in Dubai
an einen Zweibriicker Handwerksbe-
trieb? Andreas Miiller schmunzelt.
,Nee, mit dem Besuch von Prasident
Hamid Karsai im Januar in Wallhal-
ben hat das nichts zu tun®, sagt der
Winterbacher, der vor zwei Jahren
mit seinem Betrieb auf das Flughafen-
Geldnde umzog.Ein anderer persénli-
cher Kontakt bahnte das Geschaft mit
einem niedrigen fiinfstelligen Han-
delswert an. Ein Mitarbeiter Miillers
ist bekannt mit einem Geschafts-

mann aus Homburg, der einen Im-
und Export-Handel unterhdlt. Bei
ihm lief die Anfrage eines Handlers

Neben vier groBen Ol-Heizkesseln miissen noch kleinere Gerite in die fiir

aus Dubai auf. Der wiederum ist im
Auftrag eines Verwandten in Kabul
tatig - eines Installateurs mit 150 Mit-

Kabul bestimmten Ubersee-Container. Andreas Miiller beim Packen. roto:J0

arbeitern und einer illustren Refe-
renzliste: Ministerien und ausldandi-
sche Botschaften. ,Ich hab’s erst ge-
glaubt, als der Afghane personlich bei
mir erschien, um den Auftrag abzuge-
ben. Er war gut informiert, hatte of-
fensichtlich Preise recherchiert”, be-
richtet Miiller.

Geordert wurden vier groRe OI-
Heizkessel mit 500 Kilowatt Arbeits-
leistung. ,Wo sie genau eingebaut
werden, hat er mir nicht gesagt. Ver-
mutlich auch in 6ffentlichen Gebdu-
den“, meint der Zweibriicker Hand-
werksmeister. Warum er auf Miiller,
der 80 Prozent seines Umsatzes mit
offentlichen Auftraggebern und der
Industrie, zum Beispiel der Universi-
tdt des Saarlandes oder Maschinen-
bauern, macht, kam, lieR Aftab Sahar,
so sein Name, nicht unerwahnt. ,Die
Auftraggeber wollen Qualitit ,Made
in Germany’. Und einen sachkundi-
gen Partner, der dafiir garantiert”, be-
richtet Andreas Miiller. Geld spielt
zwar eine Rolle, aber nur bedingt. Of-
fenbar, so Miiller, gaben die 6ffentli-
chen Auftraggeber in Kabul Produkte
vor. ,,Und da die deutschen Hersteller

im Vertrieb auf Handwerkspartner
setzen, ist es offenbar gar nicht so ein-
fach, von einigen Landern daran her-
anzukommen*, schliet Miiller.

Abgewickelt wurde das Geschaft
unter Einschaltung eines Steuerbera-
ters. Der Kunde aus Afghanistan muss
auch Transportkosten - auf dem See-
weg sind die Kessel sechseinhalb Wo-
chen unterwegs - von 10 000 Euro
kalkulieren. Der Aufwand fiirihn, sagt
Miiller, sei hingegen {iberschaubar.
,Es war eine saubere Sache. Ein Tag
nach Vertragsabschluss war die ver-
einbarte Summe per Uberweisung
auf meinem Konto. Es gibt schon wei-
tere Anfragen.”

Dass er mit einem ganz kleinen Teil
zum Wiederaufbau des im Ubergang
zur vollen Souveranitdt befindlichen
Krisenlandes beitragen kann, freut
und erstaunt Andreas Miiller glei-
chermaBen. Den Kontakt mit dem
Kollegen vom Hindukusch bezeich-
net er als von Sympathie getragen. ,Er
hat mich auch eingeladen, mir mal
seine Firma anzusehen“, berichtet
Miiller, ,aber ganz so schnell drangt
es mich nicht dazu“. (cps)



